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企画趣旨 

 
 小誌『企業実務』では、２０１１年９月号（８月２２日発売）誌上におきま

して、恒例の広告企画「ビジネスソフト特集」を実施いたします。 
 本企画は、ビジネスシーンでのソフトウェア活用をテーマに年２回のペース

で実施しており、読者が業務を処理するうえで有用なアプリケーション・ユー

ティリティソフトを選ぶ情報源として有効に活用いただいております。 

『企業実務』は企業で購読され、業務の参考書として使われる媒体のため広

告も業務上のニーズに即して、情報として吸収されやすいという特長がありま

す。加えて全国７万８千の小誌購読企業の中心読者は、中堅・中小企業の経営

者・管理部門のマネジャークラスのため、意思決定も早く、媒体としての広告

効果は非常に高いといえます。 

 つきましては、本企画の趣旨をご理解いただき、貴社の営業・販売戦略の一

環として広告出稿のご検討を賜りますようお願い申し上げます。 

   

企画概要 

   

企業を取り巻く環境は日々変化しており、様々な業務において取り組むべき

課題も増える一方です。そのようななか煩雑化する業務を効果的にサポートし

てくれるのが、日々進歩し続ける「ビジネスソフト」です。 

本企画では、法改正をはじめ常に変化の矢面に立たされている管理部門に対

し、様々な業務での効率化につながる「ビジネスソフト」を詳解。クラウドサ

ービスに代表される新しいビジネスソフト活用のスタイルから、実際の実務で

は「どのよう場面で、どのようなソフトを活用していくか」ということを徹底

検証していきます。 

 

 

【実施月号】『企業実務』２０１１年９月号（８月２２日発売） 

【記事内容】 実務で活かせる！ 

            ビジネスソフト活用術 
・企業を取り巻く状況と増え続ける課題 

・クラウド化がすすむソフトウェア 

・業務別ソフトウェア導入のポイント 

・ビジネスソフトを効果的に活用して業務を進める 

                     ･･･etc 



広告対象製品 
 

□財務会計ソフト    □ＥＲＰソフト       □勤怠管理ソフト 

□給与計算ソフト    □文書管理ソフト    □人事・労務管理ソフト 

□税 務 ソ フ ト    □経営分析ソフト    □仕入・在庫管理ソフト 

□ＣＲＭソフト       □セキュリティソフト    □グループウェアソフト 

□データベースソフト   □ワープロソフト      □表計算ソフト 

□与信管理ソフト    □その他ビジネスソフト全般 

 

 

企画体裁 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ご出稿いただいた広告主様には、パブリシティスペースをご提供いたします。原稿は、貴社もしくは貴社の

広告代理店様でご用意ください。入稿形態はテキストデータとし、ＦＤ・ＭＯ等のメディアを使用するか、メ

ールでお送りください。 

掲載内容は、広告主名、商品（サービス）名、タイトル（小見出し）、URL、本文：１Ｐ広告以上＝350字、

1/2Ｐ広告＝180 字です。                             【締切日：７／１９（火）】 

 
 Ｃ

社 

１
Ｐ
広
告 

 
 

  

Ａ
社 

１
Ｐ
広
告 

 
 

  
 

本
文
記
事 

 

（
扉
） 

「
ビ
ジ
ネ
ス
ソ
フ
ト
活
用
術
」

 

   
 

本
文
記
事 

 
 
 

 
 

  
 

本
文
記
事 

 

本
文
記
事 

  

資
料
請
求 

ハ
ガ
キ Ａ社ﾊﾟﾌﾞﾘｼﾃｨ 

Ｂ社 
 

1/2Ｐ広告 Ｃ社ﾊﾟﾌﾞﾘｼﾃｨ 
 

B 社パブ
リシティ 



サービス・特典 

①資料請求システム 

資料請求ハガキを挿入しております。読者からの資料請求ハガキは小社にて集計し、各広告主様

へリストと宛名ラベルにしてお届けいたします。また小社Ｗｅｂサイトからも資料請求を受け付けるほか、

当該ページの貴社名にリンクを埋め込むことも可能です。 

②資料請求登録制 

基本システムは上記同様。今回のみならず、継続的に「ビジネスソフト」に関する情報を必要としてい

る読者のための登録制度。潜在顧客層へ継続的な情報提供が可能です。 

 

進行スケジュール 

 
 

掲  載  誌   『企業実務』２０１１年９月号 

発  売  日   ２０１１年 ８月２２日（月） 

申 込 締 切 日   ２０１１年 ７月１３日（水） 

パブ原稿締切日   ２０１１年 ７月１９日（火） 

広告原稿締切日   ２０１１年 ７月２５日（月） 
  
 
 

広 告 料 金 

 

※ 上記広告料金には消費税が加算されます。 
※ 本企画のタイトル・記事内容・体裁等は変更する場合があります。 

※ 上記以外の広告スペースにつきましては、別途ご相談ください。 

スペース 広告料金（円） 原稿サイズ(天地 mm×左右mm) 

４Ｃ見開き １，２００，０００ ２７５×４２０〔断切版〕 

４Ｃ－１Ｐ   ６４０，０００ ２７５×２１０〔断切版〕 

４Ｃ－1/2Ｐ   ３４０，０００ １１３×１６８〔枠付版〕 

１Ｃ－１Ｐ   ４７０，０００ ２４５×１６８〔枠付版〕 

１Ｃ－1/2Ｐ   ２５０，０００ １１３×１６８〔枠付版〕 



『企業実務』媒体概要 

月刊『企業実務』は、創刊４５年を超える企業向け実務情報誌のトップ媒体です。中堅・

中小企業の経営者層と総務・人事・経理など、企業の基幹業務を支えるマネジャー（部課

長）がメインターゲット。オフィスに届けられ、オフィスで読まれ、オフィスに長期間保

存されていますので、回読・再読率も高く、ビジネスツールや企業購買商品のＰＲに最適

な媒体です。 

 

創    刊     １９６２年２月 

発 行 形 態     月刊（前月２５日発行・２０日発売） 

判    型     Ａ４変型判（天地２７５ｍｍ×左右２１０ｍｍ） 

実売部数(購読社数)   ７８，０００（社） 

実売者数(回読率)    ３７４，４００人（４.８人／社） 

販 売 方 法     郵送による直接販売方式（原則として企業の年間購読契約） 

 

【 本 誌 の 特 徴 】  
 

・小社の販売方式は、営業担当が直接企業を訪問し、面談相手に最適な媒体を選び説

明を施した後、年間購読契約をいただく形をとっています（購読いただいた後も定期

的に訪問）。必然的に読者はビジネスに前向きで信頼度の高い企業が多く、読者の顔

が明確になります。本誌の特長は、こうした読者との直接的なつながりからニーズを

的確に掴み、中堅・中小企業が日常業務に必要としている実務情報の提供にあります。 

 

・経営実務関連の媒体ではあまり例がありませんが、早くから資料請求システムを導

入し、広告主様にご好評をいただいております。読者から寄せられた資料請求ハガキ

は、小社にて集計し、リストと宛名ラベルの形で広告主様にお届けいたします。 

 

・小社発行メディアのように、仕事のために「ビジネスの現場で」読まれている雑誌

媒体は、現実には殆どありません。その強さは、掲載された情報を日常業務と関連付

けながら、無理なく吸収できる環境で読まれていることです。特に本誌は、経営者層

と総務・経理・人事・労務・庶務等の管理者層を横断的にカバーしているため（回読

率 4.8 人／社）、個々の広告に対する印象や判断が自ずと企業の購買意欲につながり

ます。またこれらの読者は購買の決裁権を持っているケースが多く、意思決定も早い

ため高いレスポンスと成約率に結びついています。ＢtoＢアド本来の、営業支援効果
が期待できる「ビジネス財のＰＲに適した」媒体といえましょう。 
 

※ご不明な点は貴社の広告会社または小社広告部までお問合せください 

 

日本実業出版社 
〒113－0033 東京都文京区本郷 3-2-12 

TEL:03(3818)9481 FAX:03(3818)7805 

Ｅ-mail：koukoku@njg.co.jp 


